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Strom aus Photovoltaik einfach in den Strommarkt integrieren

WIRSOL steigt in die Direktvermarktung von Okostrom ein und bietet eine unkomplizierte

Losung auch fiir kleinere Anlagenbetreiber

Waghdausel. Die Besitzer von kleineren Photovoltaikanlagen mit mehr als 100 Kilowatt-Peak (kWp)
installierter Leistung muissen ihren nicht verbrauchten Strom kiinftig selbst vermarkten. Eine einfache
und wirtschaftliche Mdéglichkeit dazu bietet WIRSOL. Mit seinen Angeboten zur Direktvermarktung und
zum Mieterstrom macht der Projektierer fiir Photovoltaikanlagen einen weiteren Schritt zum

Energiedienstleister mit umfassendem Dienstleistungsangebot.

Bisher gab es die Pflicht zur Direktvermarktung nur fir Anlagen Gber 500 Kilowatt-Peak. Jetzt gilt: Geht
eine kleinere Anlage nach dem 1. Januar 2016 in Betrieb, greift fiir diese ebenfalls die verpflichtende
Direktvermarktung. Neu installierte Anlagen, die dann nicht in die Direktvermarktung gehen, fallen

automatisch in die Ausfallvergiitung, die nur noch 80 Prozent des Direktvermarktungserloses betragt.

»Mit dem unkomplizierten Einstieg in die Direktvermarktung kdnnen kinftig auch kleinere
Anlagenbetreiber direkt von den wirtschaftlichen Vorteilen profitieren”, erlautert Peter Vest,

Geschaftsfiihrer von WIRSOL, einen Vorteil der Dienstleistung seines Unternehmens.

Anlagen zwischen 100 und 500 Kilowatt-Peak bringt WIRSOL kiinftig fir seine Kunden in die
Direktvermarktung. Bei einem Eigenverbrauch von 20 Prozent liegt der Gewinn hier bei rund 15 Prozent
im Gegensatz zur Ausfallvergiitung. Dies entspricht beispielsweise bei einer Anlage mit einer Leistung von
200 Kilowatt-Peak und einer Stromproduktion von 190.000 Kilowattstunden auf zwanzig Jahre gerechnet

einem Betrag von liber 62.000 Euro.

»,Derzeit gibt es nach unserer Kenntnis kein vergleichbares Produkt auf dem Markt, das die verpflichtende
Direktvermarktung unter vier Euro je Megawattstunde in allen Eigenverbrauchsprofilen anbietet”, erklart

Johannes Grol3, Vertriebsleiter bei WIRSOL.

Die abschlieBRende Anmeldung und die weitere Abstimmung mit dem Netzbetreiber ibernimmt WIRSOL

exklusiv fir Kunden, die eine Anlage mit dem Unternehmen bauen. Dazu gehoren die Initiierung der

1
Wircon GmbH
Schwetzinger Str. 22-26
68753 Waghausel



Direktvermarktung und damit des vollen Verglitungsanspruchs ab der ersten eingespeisten
Kilowattstunde und die Nachweisfiihrung der Fernsteuerbarkeit unter Wahrung der entsprechenden
Fristen. Gleichzeitig unterstiitzt WIRSOL bei der Einhaltung der Termine sowie der Bereitstellung aller

bendtigten Dokumente und informiert Giber gesetzliche oder regulatorische Anderungen.
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Uber WIRSOL

W’RS@ WIRSOL ist eine Marke des Energiedienstleisters WIRCON GmbH. Im

Dezember 2013 mit der Motivation gegriindet, erneuerbare
Energieprojekte mit einem Schwerpunkt auf dem deutschen Markt zu entwickeln, liegt der Fokus
der WIRCON Gruppe auf Wind- und Photovoltaik-GroRprojekten, Photovoltaik-
Kleindachanlagen fiir Privatkunden, Photovoltaik-GroRdachanlagen fir vorwiegend gewerbliche
Kunden sowie auf der nachhaltigen Betriebsfilhrung von Erneuerbaren Energieanlagen der
vorstehenden Erzeugungsarten. Mit Dietmar Hopp als einem starken, langfristig orientierten
Gesellschafter im Hintergrund, stellt sich die Unternehmensgruppe den zukiinftigen
Herausforderungen der dezentralen Energieerzeugung, Energiespeicherung, des
Energiemanagements, Energiebezugs und der Direktvermarktung von Energie.
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