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Die besten Black-Friday-Schnappchen gibt es schon vor der
Black Week

Preisanalyse von billiger.de zeigt: Die gunstigsten Preise fur beliebte
Weihnachtsgeschenke gab es 2024 und 2025 bereits vor Beginn der
Black Week

Karlsruhe. Glnstiger einkaufen als am Black Friday? — Das geht, sagen die Preisexperten von
billiger.de. Die Weihnachtszeit rickt ndher und damit beginnt fur viele Verbraucherinnen und
Verbraucher die Suche nach passenden Geschenken flir Familie und Freunde. Besonders die
Black Week rund um den Black Friday nutzten in den vergangenen Jahren viele, um beliebte
Weihnachtsgeschenke zu glinstigen Preisen zu ergattern. Zahlreiche Onlineshops locken
schon Rund zwei Monate vor dem Weihnachtsfest mit hohen Rabatten und vermeintlichen
Bestpreisen. Doch wer beim Weihnachtseinkauf méglichst viel sparen mdchte, sollte nicht erst

auf den Black Friday oder die Black Week warten.

Eine aktuelle Preisanalyse des Vergleichsportals billiger.de zeigt: In den vergangenen beiden
Jahren erreichten die Preise beliebter Weihnachtsgeschenke ihren Tiefpunkt bereits einige
Tage vor Beginn der Black Week. Auch wahrend der Aktionswoche konnten Verbraucherinnen

und Verbraucher von giinstigen Angeboten profitieren.

Fir die Untersuchung hat billigerde die Preisentwicklung der beliebtesten
Weihnachtsgeschenke des letzten Jahres analysiert. Grundlage waren die meistgefragten
Produkte des vierten Quartals 2025, aus denen 30 ausgewahlt wurden, die wahrend des
gesamten Untersuchungszeitraums verfligbar waren. Die Ergebnisse wurden mit einer

entsprechenden Auswertung aus dem Vorjahr verglichen.
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Die giinstigsten Preise gab es vor der Black Week

Die Auswertung zeigt fUr die letzten zwei Jahre ein dhnliches Muster. Bereits in den Wochen
vor dem Black Friday sanken die Preise deutlich. Im Jahr 2025 erreichten die untersuchten
Produkte am Donnerstag vor Beginn der Black Week ihren niedrigsten durchschnittlichen
Preis. Der Preisindex lag zu diesem Zeitpunkt bei rund 95,9 Punkten und damit gut vier Prozent
unter dem durchschnittlichen Preisniveau des Novembers. Ein Jahr zuvor zeigte sich ein
vergleichbares Bild: 2024 lag der Tiefpunkt am Freitag vor der Black Week bei rund 95,4

Punkten.

Auch wahrend der Black Week bewegten sich die Preise auf einem vergleichsweise niedrigen
Niveau. Die Unterschiede zum Monatsbeginn Dezember fielen mit wenigen Prozentpunkten
allerdings eher gering aus. Deutlich teurer waren die untersuchten Produkte dagegen Anfang
Oktober und gegen Ende Dezember. Zu diesen Zeitpunkten lag der Preisindex teilweise
zwischen 103 und 107 Punkten.

.Viele Verbraucherinnen und Verbraucher warten gezielt auf den Black Friday, um ihre
Weihnachtsgeschenke mdglichst gunstig einzukaufen. Unsere Analyse zeigt allerdings, dass
sich ein friher Blick auf die Preise durchaus lohnen kann. In beiden untersuchten Jahren
waren die ausgewahlten Produkte bereits vor Beginn der Black Week am glnstigsten®, erklart
Dr. Thilo Gans, GeschaftsfUhrer von billiger.de. ,Wer die Preisentwicklung frihzeitig
beobachtet und verschiedene Angebote vergleicht, hat gute Chancen, auch schon vor den

groRen Rabattaktionen ein echtes Schnappchen zu machen.*
Warum Handler schon vor dem Black Friday die Preise senken

Dass die Preise bereits vor der eigentlichen Rabattwoche ihren Tiefpunkt erreichen, kdnnte
verschiedene Ursachen haben. So versuchen Handler mdoglicherweise, mit frihzeitigen
Sonderaktionen Aufmerksamkeit zu gewinnen und sich gegenuber der Konkurrenz einen
Vorsprung zu verschaffen. Auch automatisierte Preisanpassungen im Onlinehandel kdnnen

dazu beitragen, dass einzelne Produkte kurzfristig besonders glnstig angeboten werden.
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Hinzu kommt, dass Handler durch vorgezogene Rabattaktionen die hohe Nachfrage wahrend
der Black Week entzerren konnen. Wahrend am Black Friday ohnehin zahlreiche
Verbraucherinnen und Verbraucher auf Schnappchenjagd gehen, missen Onlineshops in den

Wochen davor starker um ihre Aufmerksamkeit werben.
Preisvergleich lohnt sich auch wahrend der Black Week

Trotz der besonders glnstigen Preise im Vorfeld bleibt die Black Week eine attraktive
Gelegenheit fir den Weihnachtseinkauf. Die Analyse zeigt, dass das Preisniveau auch
wahrend der Aktionswoche niedrig war. Allerdings unterscheiden sich Preisentwicklungen je
nach Produkt und Kategorie. Ein pauschal gunstigster Einkaufstag lasst sich deshalb nicht fur

jedes Weihnachtsgeschenk bestimmen.

Wer bei Weihnachtsgeschenken sparen mochte, sollte deshalb méglichst friih mit der Suche
beginnen. Preisvergleichsportale wie billiger.de helfen dabei, Angebote verschiedener Handler
gegenuberzustellen und Preisentwicklungen nachzuvollziehen. Mit einem Preisalarm kénnen
sich Verbraucherinnen und Verbraucher zudem benachrichtigen lassen, sobald ein

gewdlnschtes Produkt einen definierten Preis erreicht.

Gerade in der Vorweihnachtszeit lohnt sich dieser Blick auf die tatsachlichen Preise. Denn
hohe Rabattversprechen bedeuten nicht automatisch, dass ein Produkt zum glnstigsten
verflgbaren Preis angeboten wird. Wer Preise langfristig beobachtet und nicht erst am Black

Friday nach Angeboten sucht, verbessert seine Chancen auf ein echtes Schnappchen.

Preis-Nachfrage-Index: https://www.billiger.de/data

Einkaufskalender: https://www.billiger.de/einkaufskalender
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Uber billiger.de

Seit 2004 verschafft billiger.de Online-Shoppern einen Uberblick tiber die besten Angebote aus (iber
22.500 Shops. Der Preisvergleich von billiger.de ist neutral und unabhangig. Die Angebote der Shops
werden mehrmals taglich aktualisiert — dies gewahrleistet Internetnutzern und auch den Handlern
Transparenz und Ubersicht im Online-Markt. Neben dem Preisvergleich stellt billiger.de umfassende
Produktinformationen, wie Produktdaten, -bilder, -videos sowie Testberichte, Nutzerbewertungen oder
Ratgeber bereit. So werden die Nutzer mit zusatzlicher Beratung unterstiitzt und kénnen sich fir das
richtige Produkt entscheiden.



